
   

 

 

 

 

 
Un programme 

pour accompagner 

les entreprises dans 

leur ouverture à 

l’international  et 

dans la mise en 

œuvre de leur 

stratégie export 

 

  

 

  

 

Alix BIBOLE-GARDNER 

a.bibole@irce-paca.com 

 

Tél. : 04 42 59 90 00 

Fax : 04 42 95 05 13 
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OBJECTIFS 

 

• Identifier son potentiel à l’export et s’approprier les 

outils d’une démarche internationale 

• Maîtriser les étapes clefs et rencontrer les partenaires 

à l’export 

• Elaborer une stratégie export et mettre en œuvre son 

plan d’action  

 

 

FINANCEMENT CALENDRIER CONTACT 

Dispositif soutenu par la Région 

PACA. Une participation de 1000€ 

reste à la charge du participant 

avec une possibilité de prise en 

charge par l’organisme collecteur. 

 

 Institut Régional pour la Création et le développement des Entreprises 

 Bastide des Micocouliers - 1940 Route de Loqui - 13090 AIX-EN-PROVENCE   

 Tél. : 04 42 59 90 00   Fax : 04 42 95 05 13 

 E-Mail :  contact@irce-paca.com -  Internet : www.irce-paca.com 
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Ces ateliers auront lieu  dans les 

locaux de l'IRCE  à  

Aix en Provence  
 

Prochaine session programmée 

Du 4 octobre 2011 

au 31 mars 2012 

 

 

 

 

PROGRAMME 

 

Deux modules animés par des consultants experts :  
 

   Module 1 : Maîtriser les fondamentaux et définir les orientations de son projet  

- Elaborer le diagnostic à l’export de son entreprise et anticiper les étapes 

- Rencontrer les partenaires techniques de la démarche Export en PACA 

- Maîtriser les aspects financiers d’un développement à l’international  

- Maîtriser les aspects juridiques et la protection intellectuelle à l’international 
 

 Module 2 : Valider sa stratégie à l’export et pérenniser son plan d’action 

- Prospecter et évaluer ses marchés cibles à l’étranger 

- Développer et exploiter l’inter-culturalité pour mieux négocier de nouveaux marchés 

- Adapter au niveau international ses outils, sa communication et l’organisation de son entreprise 

- Construire et valider son business plan international  
 

• Des travaux en « sous-groupes opérationnels », pour initier une réelle démarche sur une thématique 

particulière liée à son projet international 
 

• Un accompagnement individuel personnalisé pour mettre en pratique les outils et les  

informations transférés lors des ateliers 


